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Czyli jak szybciej, celniej
i taniej kupowac i kontraktowac
ustugi IT dostarczane w modelu Agile

12 marca 2019 r.

Warszawa, Golden Floor Tower




Wspotpraca z dostawcami ustug IT to jeden z kluczowych obszaréw dla kazdej organizacji. W jaki sposob utozy¢
proces zakupowy na potrzeby projektow IT realizowanych w modelu Agile? Jak formutowac¢ zapytania rynkowo-
ofertowe (RFI/RFP) dla projektow IT realizowanych w modelu Agile? Co powinna zawiera¢ dokumentacja zakupowa
i na czym polegaja jej roznice wzgledem proceséw zakupowych na projekty realizowane kaskadowo (Waterfall).
W oparciu o jakie kryteria ocenia¢ dostawcow IT zarowno w trakcie postepowania zakupowego oraz juz w trakcie
realizacji projektu IT realizowanego w oparciu o metodyki zwinne? Jakie modele rozliczeh z dostawca IT sg optymalne
dla projektow realizowanych w modelu Agile. | przede wszystkim, co powinna zawieraé i w jaki sposéb negocjowaé
umowe z dostawcag na realizacje projektu IT realizowanego w zwinnej (agile) metodyce?

Na te i inne pytania odpowiemy podczas praktycznych warsztatdw organizowanych we wspotpracy z najlepszymi
praktykami rynku.

Do udziatu w spotkaniu zapraszamy przedstawicieli dziatow zakupow oraz wszystkich tych, ktorzy odpowiadajg
za procesy zakupowe ustug IT!

Do zobaczenia na warsztatach!

Magdalena Marczak-Makowska
Kierownik Dziatu Projektow
magdalena.marczak@infor.pl

22 530 41 46
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Partner merytoryczny

SSW Pragmatic Solutions to potaczenie wiedzy, doswiadczenia i profesjonalizmu.
Swiadczymy ustugi doradztwa prawnego, podatkowego, ksiegowego i finansowego,

&
jak rowniez w obszarze nowych technologii w roznych sektorach gospodarki:

od bankowosci i finansow, poprzez rynki kapitatowe, fuzje i przejecia, zamowienia \

publiczne po energetyke, gornictwo czy nieruchomosci. Stawiamy na pasje i roznorodnosc, dzieki
czemu kreatywnie patrzymy i rozwigzujemy rzeczywiste wyzwania biznesowe naszych klientow.
Jestesmy zawsze w centrum dyskusji o0 najnowszych trendach, dlatego nasza odpowiedzig na nie

jest unikatowe doradztwo i pragmatyczne rozwigzania, niezaleznie od tego czy chcesz stosowac

w swoim biznesie najbardziej efektywne strukiury podatkowe, czy z powodzeniem rozszerzac
dziatalnos¢ na nowe lokalizacje i sektory biznesowe. Inwestujemy w nowe technologie i strategie,

aby by¢ na biezaco z najnowszymi trendami prawnymi, podatkowymi oraz biznesowym. Pomagamy
przewidywac i przygotowywac sie na przyszte wyzwania. Od wielu lat jestesmy wyrozniani

i rekomendowani przez miedzynarodowe rankingi i informatory prawnicze, takie jak Chambers and
Partners, The Legal 500 oraz IFLR1000. W 2018 roku zostalismy zarekomendowani przez prestizowy
ranking Chambers Europe w nastepujacych kategoriach: M&A/Corporate, Energy and Natural
Resources, Tax, Capital Markets: Equity.




Program

9:00
Rejestracja,
poranna kawa

9:30

Warsztaty czesc¢ |

11:00

Przerwa na kawe

11:20

Warsztaty czesc

13:00

Przerwa na lunch

14:00

Warsztaty czescé llI

16:00

Zakonczenie warsztatow,
wreczenie certyfikatow

Podczas warsztatow:

@.Agile - wprowadzenie, zasady i roznice wzgledem
tradycyjnych modeli prowadzenia projektow IT

@} O czy pamietac jeszcze przed decyzja zakupowag

@ Dokumentacja na potrzeby postepowania
zakupowego

{8} Sztuka pisania RFP
@ W oparciu o jakie kryteria ocenia¢ dostawcow IT

@} O co pytac¢ dostawce IT podczas postepowania
zakupowego

{§} Incepcja - czyli jak zweryfikowac¢ rzeczywista
a nie tylko deklarowang kompetencje dostawcy IT

@. Jak rozliczac¢ projekty IT dostarczane w modelu Agile

@} Najlepsze praktyki tworzenia i negocjowania kon-
traktow IT dla projektow Agile



Prowadzacy

Piotr Gatka

radca prawny i cztonek Okregowsj Izby Radcow Prawnych

Specijalizuje sie w prawie nowych technologii oraz
procesach transformacyjnych. Doradza klientom

w zakresie procesow inwestycyjnych uwzgledniajacych
pozyskiwanie finansowania za posrednictwem
technologii blockchain, jak rowniez wspiera klientow

w budowaniu strategii oraz modeli biznesowych w zakresie
innowacyjnych projektow. Doswiadczenie zdobywat jako
in-house w funduszu Inovo VC, domu inwestycyjnym
mBanku oraz we wspotpracy z kancelarig DZP i Maruta
Wachta. Studiowat na wydziale prawa Uniwersytetu
Warszawskiego i Szkole Gtéwnej Handlowej oraz
Uniwersytecie Juliusza Maksymiliana w Wirzburgu.

tukasz Wegrzyn

partner w kancelarii SSVW Pragmatic Solutions.

Doradza organizacjom w procesach transformac;ji
cyfrowej, w szczegolnosci w budowie procesow
zakupowych oraz modeli kontraktowych spojnych

ze zwinnym modelem zarzadzania organizacjg (agile).
Ekspert zagadnien prawnych zwigzanych z ustugami
chmurowymi (cloud computing) oraz outsourcingiem
ustug IT. Wyktadowca na Wydziale Matematyki,
Informatyki i Mechaniki Uniwersytetu Warszawskiego.
W miedzynarodowym rankingu The Legal 500 2018
wskazany jako Next Generation Lawyer w sektorze
Technologia-Media-Telekomunikacja w Polsce.




